INNOFACTOR

INNOFACTOR

_~.._ Suomen porssin nopeimmin kasvava IT-yhtio

g - - \\‘ ‘\\\ L . . . . L . .
/> ~ N\ Sami Ensio, toimitusjohtaja 28.2.2012, www.innofactor.fi
/ W |
o /.o'. ™ \\.\.-\ . \\\.
- 7 N\ N\
\ dq/ / \ .
' \$ :
\‘\\\\ R Y .
‘ \‘\\ \\\\\:\ ) o ._\ \\\\\ \‘ . //.
: r:l N N NN / - ../, SN
Microsoft Partner ~
Gold Application Integration ~—
Gold Business Intelligence
Gold Content Management —
Gold Customer Relationship Management . TMICRO
Gold Data Platform %OA]thl'sIE%RgFS ?:IE.YE AR
Gold Digital Marketing Microsolt =
Gold Independent Software Vendor (ISV) W' N N ER Partner Network"

Gold Portals and Collaboration © Innofactor OyJ 2000-2012



INNOFACTOR’
Innofactor lyhyesti

Liikevainto Liikevaihto 2011: 17,2 M€  EBITDA

O Suurin Microsoftin tuotteisiin 20,0 L6
keskittynyt IT-talo Suomessa 18,0 — 17,2

0 Systeemi-integraatio liiketoiminta 16,0 AN o

0 Tuoteliiketoiminta 14,0 // \\// r 12

O Valittu vuoden 2011 Microsoft- 12,0 7 59 r 10

kumppaniksi Suomessa ja Sami 10,0 7/ - 08

Ensio vuoden ohjelmistoyrittajaksi 201/ e - 06

O Erinomaiset naytot nopeasta ja T - 04

kannattavasta kasvusta: NSRS I I | 02

0 Liikevaihdon kasvu 2006—2011: 0o N N . e oo

52,0 % vuosittain " 2006 2007 2008 2009 2010 2011

0 Liikevoitto 2006—2011:
12,8 % liikevaihdosta keskimaarin

0 Liikevoiton kasvu 2006—-2011: Liikevaihdon jakauma 2011 (noin)
31,2 % vuosittain
O YIi 180 tyontekijaa, 6 toimipistetta, ¢
1 500 asiakasta asiakkaat;
O Listattu Helsingin pdrssin NASDAQ, 3

OMX paalistalla, yli 12 000
osakkeenomistajaa

I Lijkevaihto (M€)  =——EBITDA (M€£)

_ _ 6%
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INNOFACTOR’
Innofactor on kasvanut nopeasti

Liikevaihto, M€ Henkilosto
20 - I Myynti . - 200
18 4 ——Henkilostd keskimaarin #1 Microsoft - 180
16 4 kumppani - 160
14 - Suomessa - 140
12 - ) kasvu 46,6 % /v - 120
0 #1 valitussa L 100
g | segmentissa - 80
6 - Alkuvaihe Suomessa - 60
4 1 kasvu91,3% /v kasvu 67,4 % / v - 40
2 - - 20
0 4 I == [ : - : . : : : : : 0

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

1 ] \ ] |\ ]
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* Sami Ensio perusti * Kaksi yritysostoa: * Vahvaa ja kannattavaa kasvua
Innofactorin vuonna 2000 TietoEnatorin ja Enfon talouskriisista huolimatta
Keskittyminen Microsoftin lilketoimintayksikot e Kolme yritysostoa ja kaanteinen
teknologioihin * Yksi ensimmaisista listautuminen: Asiakkuuden
Innofactorin oman ERP- Microsoft SharePoint hallinnan (CRM), liiketoimintatiedon
jarjestelman kehittaminen projektien toteuttajista hallinnan (Bl) ja dokumenttien
paaosin julkishallinnon hallinnan alueet
asiakkaille: e Ensimmaiset pilvipalvelut
Innofactor® Prime™ * Vuoden Microsoft kumppani 2011
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INNOFACTOR

Innofactor tarjoaa johtavan Microsoft-ratkaisu-

Sahkoisen
WL ESE asioinnin ja
viestinta- nettikaupan
jarjestelmat ratkaisut

Hybridi-
ratkaisut

Business

Intelligence ja
Dokumenttien tiedonhaku-

ja laadunhallinta ratkaisut
CRM, ERP ja

asiakaskohtaiset
ratkaisut

© Innofactor Oyj 2000-2012
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Microsoft Partner |

Gold Application Integration

Gold Business Intelligence

Gold Content Management

Gold Customer Relationship Management
Gold Data Platform

Gold Digital Marketing

Gold Independent Software Vendor (ISV)
Gold Portals and Collaboration

Sertifioidut korkean laadun
ja tietoturvan prosessit

ORGANISATION
CERTIFIED BY

Inspecta

ISO 9001
ISO/IEC 27001

AQAP-2120
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INNOFACTOR

... sisaltaen pilvi- ja mobiili lisaarvopalveluita...

Innofactor pyrkii kehittamaan
Microsoftin ratkaisujen paalle
lisdarvoa tuovia palveluita ja
komponentteja tarjoamalla:

O Parempaa ja tehokkaampaa
kayttokokemusta

O Lisaa toiminnallisuutta

o

Helpompaa integroitavuutta

O Kustannustehokkaampaa
implementointia

Innofactorin pilvipalvelut lanseerattiin
heindkuussa 2011 Microsoftin globaalissa
partneri-tapahtumassa Los Angelesissa

2011 MICROSOFT.
PARTNER OF THE YEAR

WINNER

Microsoft
Partner Network-

F¥Y

v = /

( Innofactor Content Distribution Service )

h 4

Customer B
www.CustomerB.com

Customer A
www .CustomerA.com

N

SharePoint
Online

3

SharePoint
Connector

SharePoint CMS

© Innofactor Oyj 2000-2012 5



INNOFACTOR’
... Yli 1 500 yritys- ja julkishallinnon asiakkaalle
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2= WARTSILA

D metso StXEurope

Business Intelligence
ja tiedonhakuratkaisut

e
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e -t R PO B e mm—
CRM, ERPja  Rudus \QUTQ, ®iticia | [g) ¥ Keste] D | @mv i
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'KALEVA [PRINT

™ i Aalto-yliopisto
Dmetso  ABS O umo A

CTE N patria W o
L. THUS &

- a - B PRETAX
) metso : ACCOUNTOR GROUP

Dokumenttien ja
laadun hallinta

Web- ja viestintd-

jarjestelmat % Viestintdvirasto
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http://www.emvi.fi/index.asp?languageid=
http://www.rudus.fi/fi/
http://www.rudus.fi/fi/
http://www.ensto.com/www/finnish/index.html
http://www.elake-fennia.fi/default.aspx
http://upload.wikimedia.org/wikipedia/fi/6/67/MTV3-n_logo_(2001).svg
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/
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http://www.finnvera.fi/index.cfm?id=1
http://web.eduskunta.fi/Resource.phx/eduskunta/index.htx
http://www.ek.fi/www/fi/
http://www.metsateollisuus.fi/esittely/sivut/default.aspx
http://www.emvi.fi/index.asp?languageid=
http://www.veho.fi/default.asp

INNOFACTOR’
Visiomme on ...

tulla

Microsoftin #1 ohjelmistokumppaniksi
(ISV) lisaarvoa tuottavissa pilvi- ja
mobiilipalveluissa globaalisti

seka

Microsoftin #1 systeemi-integraattori
kumppaniksi (Sl) valituilla markkinoilla,
ensimmaiseksi Skandinaviassa

© Innofactor Oyj 2000-2011 7



INNOFACTOR
... Ja kasvaa kolmella alueella ...

Suomen suurin Microsoft-
ratkaisuihin erikoistunut
toimittaja (SI)

Suurin Microsoft-ratkaisuihin
erikoistunut toimittaja Suomen
lahialueilla (SI)

Lahes kaikki Innofactorin liikevaihdosta
tulee talla hetkella Suomesta, jossa
il Innofactor on #1 Microsoft ratkaisuihin
keskittynyt IT-yhtio.

Tavoitteenamme on jatkaa Suomen
liketoiminnan kasvua orgaanisesti ja
yritysostoin.

Globaali Microsoftin
lisdarvopalveluiden toimittaja
pilveen ja mobiiliin (ISV/CSV)

Pohjautuu vuonna 2011 julkistettuun strategiaan
© Innofactor Oyj 2000-2012 8



. _ _ ~_ INNOFACTOR'
... 0saha Microsoftin b-to-b ratkaisutoimitusten

drvo k@t] ua ~ Microsoft

O MS ratkaisutuoteperhe
O >90% liikevaihdosta tulee
partnereiden kautta

— - - g,
O Aktiivinen partnerihallintgda -

~

Tukipalveluiden partnereiden t?‘uin | ' Ohjelmistokumppanit \
ta rjoajat O KannustinjirjeStelmat O Omat tuotteet ja IPRt
0 Lisenssien d O Asiakkaan omissa tiloissa,
lleenmyyiit / hostattuna tai pilvessa l
0 JPrivaatti;?;{/i—ja p / ‘_ 0O Lisenssimaksut tai
.. ‘ . . 8 ) kuukausiveloitus, vuotuiset
tarjoajat Systeemi-integraattorit : e /
. tukimaksut, yllapito- ja muut
O  Koulutusten tarjoajat . / O Konsultointi, implementointi, vuotuiset maksut |
integrointi, lokalisointi, /
asiakastuki...
/ O Suora asiakassuhde ja /
avainasiakashallinta ,
‘ O Projekti- ja ’
konsultointimaksut ja '
\ vuotuiset tukimaksut - v \
- / Innofactor
\
- - — O Paikallisesti toimivat
. systeemi-integraatio yksikot
. ASIakkaat O Globaalisti toimiva pilvi- ja
0 Y”_tVS'Ja julkishallinnon mobiilipalveluiden yksikko
asiakkaat ml. 3. osapuolen ratkaisuja
O Palvelut yhdesta luukusta O Suora asiakassuhde
O Osa ratkaisuista omiin O Vahva jatkuvien palveluiden
tiloihin, osa hostauttuna tai | liiketoimintamalli
pilvesta & projektiliikevaihdon lisaksi /

© Innofactor Oyj 2000-2012 9



INNOFACTOR

Yritys- ja julkishallintopuolen IT-
palvelumarkkina on murroksessa...

IT-markkinan kuluttajistuminen ja
paatelaitteiden yhdenmukaistuminen

O Kuluttajasovellukset ja niista saadut
kayttajakokemukset ohjaavat yritys- ja
julkishallintopuolen IT-paattajien ja kayttajien
valintoja

O Samojen palveluiden tulee olla kaytettavissa
useilta eri paatelaitteilta — mista ja milloin
tahansa

© Innofactor Oyj 2000-2012



INNOFACTOR

... Joka muuttaa tapaa toimia ...

Kasvava pilvi- ja mobiilipalveluiden hyoédyntaminen

O Asiakkaat vaativat skaalautuvampia,
helppokayttoisempia ja veloitusperusteiltaan
joustavia palveluita

O Kilpailukykyisen IT-yhtion pitaa pystya tarjoamaan
hybridi-ratkaisuja eri paatelaitteisiin julkisesta ja
vksityisesta pilvesta tai asiakkaan omille palvelimille
asennettuna )

© Innofactor Oyj 2000-2012 11



INNOFACTOR'
... jJa uskomme etta Microsoft on muutoksessa

vahvoilla...

Microsoftilla on menestymiseen tarvittava
kilpailukykyinen tarjooma ja merkittava markkinaosuus |
yritys-, julkishallinto- ja kuluttajaratkaisuissa Office 365

A‘f‘j, Microsoft Dynamics CRM Online

O Vahva tarjooma kasvavissa yrityspuolen

&4
sovellusalueissa: SharePoint Online
kommunikaatio-, ERP-, CRM-, BI- ja
toimistosovellukset _ Ag

Windows Azure

O Windows 8 tuo samanlaisen kayttoliittyman ja
alustan useille paatelaitteille

O Microsoftin yhteistyo puhelin- ja laitevalmistajien
kanssa kasvattaa jalansijaa puhelinpuolella

© Innofactor Plc 2000-2012 12



INNOFACTOR’
...vahvistaen myos Innofactorin kilpailuetua

Uskomme etta Innofactorille on poikkeuksellinen mahdollisuus hyodyntaa
Microsoftin nykyisia ja tulevia ratkaisuja ja kehittaa lisdarvoa tuovia Microsoft-
pohjaisia ratkaisuja asiakkailleen

O Innofactor on #1 Microsoft-kumppani Suomessa
0 Keskittynyt Microsoft -ratkaisuihin
O Tarvittava kriittinen massa ja toimituskyky myos suuryritysten tarpeisiin

0 Merkittavat naytot erilaisten Microsoft-pohjaisten ratkaisujen ja palveluiden
toimittamisesta

O Laaja ja tasapainoinen asiakaskunta yritys- ja julkishallintopuolen asiakkaista

O Ainutlaatuinen liiketoimintamalli ja kyvykkyys toteuttaa seka Systeemi-
integraatioliiketoiminnan ja pilvi- ja mobiili lisaarvopalveluiden
kasvustrategioita

O Erinomaiset naytot nopeasta ja kannattavasta kasvusta seka onnistuneista
yritysjarjestelyista

© Innofactor Oyj 2000-2011



INNOFACTOR’
Merkittavimmat saavutukset vuonna 2011

O Suotuisa liiketoiminnan kehitys 2010 akvisiitioiden jalkeen, kasvua 74,5%

O Kaanteinen listaus ja osakkeiden yhdistaminen (1:20) viety loppuun

0 Joulukuussa 2010 Innofactor osti porssilistatun Westend ICT:n ja sen dokumenttien
hallinnan liiketoiminnan

* Innofactorin 2010 pro-forma liikevaihto: EUR 10,5 miljoonaa™* (70%)
* Westend ICT:n 2010 pro-forma liikevaihto: EUR 4.6 miljoonaa™* (30%)
e Yhtididen yhteenlaskettu 2010 pro-forma liikevaihto: EUR 15,1 miljoonaa*

0 Maaliskuussa 2011, Innofactor julkisti listalleottoesitteen ja Nasdag OMX Helsingin
listautumiskomitea hyvaksyi Innofactorin listautumisen

O Innofactorin ensimmaiset pilvipalvelut julkistettiin Microsoftin vuotuisessa
partnerikonferenssissa Los Angelesissa heinakuussa 2011.

O Johtoryhmaa ja organisaatiota uudistettiin vastaamaan paivitettya
kasvustrategiaa

* 2010 pro-forma luvut ovat tilintarkastamattomia

© Innofactor Oyj 2000-2011 14



Kannattava kasvu on jatkunut

INNOFACTOR

EUR 000 Liikevaihto
6 000 5136 . .
5000 1350 O Innofactorin kasvuvauhti on ollut
4000 3943 3766 keskimaarin noin 12.8% per vuosineljannes
2322 (Q1/2010-Q4/2011)
3000 e e . .
2210 2148 2192 O Tyypillisesti kesan lomakausien takia
2000 + vuoden kolmas neljannes on
1000 - lilkevaihdoltaan heikompi kuin viimeinen
0 . , , , , vuosineljannes
Q. Q@ Q@3 Q@ Q Q@ a3 Q4
2010 2010 2010 2010 2011 2011 2011 2011
EUR ‘000 EBITDA
700 Cetese
O Vuoden 2011 EBITDA luvut sisaltavat
600 seuraavat kertaluonteiset erat:
500 460 0 Q1 2011: Kaanteiseen listautumiseen
200 1348 liittyvat kustannukset n. 100 tuhatta euroa
0 Q2 2011: Osakkeiden yhdistamiseen
300 1 liittyvat kustannukset n. 200 tuhatta euroa
200 - 150 0 Q3-Q42011: ei merkittavia kertaluonteisia
78 93 kustannuksia
100 - I
0 N T . T . T T

Q1 Q2 Q3
2010 2010 2010

Q4 Ql
2010 2011

Q2
2011

Q3
2011 2011
© Innofactor Oyj 2000-2011
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Q4 2011 tulokset
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7

-
™ P

/

/

INNOFACTOR

4. vuosineljanneksen liikevaihto oli 5,14
miljoonaa euroa. Kasvua Q4 2010 luvuista oli
55,1%

Orgaanista kasvua Q4 2010 lukuihin*
suhteutettuna oli 16,8% ja epaorgaanista
kasvua 38,3% Westend ICT:n yritysoston
seurauksena

4. vuosineljanneksen EBITDA oli 0,61
miljoonaa euroa. Kasvua Q4 2010 luvuista oli
31,7%

Tutkimus- ja tuotekehityskulut (ei aktivointeja)
olivat 4. vuosineljanneksella 369 tuhatta
euroa, eli 7,2 % liikevaihdosta

4. vuosineljanneksella ei ollut merkittavia
kertaluonteisia kulueria

* Perustuvat vuoden 2010 tilintarkastamattomiin pro-forma lukuihin

© Innofactor Oyj 2000-2011 16



INNOFACTOR

Vuoden 2011 tulokset

\

\
\

——
P i~

2011

17,2 M€

Kasvua 74,5%

\\ vuodesta 2010 /,’l

7

-
™

——
P R~

2011

8,4%
1,44 M€

*s_vuodesta 2010/’/

2 -

-
™ P

+* Liikevaihto \\\

< EBITDA

Kasvua 47,3% y

Vuoden 2011 liikevaihto oli 17,2 miljoonaa
euroa, kasvua oli 74,5 %

Orgaanista kasvua vuoden 2010 lukuihin
suhteutettuna oli noin 21,4 % ja epaorgaanista
kasvua noin 53,1 %*

Vuoden 2011 EBITDA oli 1,44 miljoonaa euroa,
kasvua oli 47,3 %

Kertaluonteisista erista puhdistettu EBITDA oli
noin 1,7 miljoonaa euroa eli noin 10,1%

Tutkimus- ja tuotekehityskulut (ei aktivointeja)
vuonna 2011 olivat noin 2,1 miljoonaa euroa, eli
12,1 % liikevaihdosta

Kaanteiseen listautumiseen ja osakkeiden
vhdistamiseen liittyvia kertaluonteisia
kustannuksia oli yhteensa noin 300 tuhatta
euroa.

* Kasvuluvut perustuvat vuoden 2010 tilintarkastamattomiin pro-forma lukuihin

© Innofactor Oyj 2000-2011 17



INNOFACTOR’
Taloudelliset tavoitteet vuodelle 2015

O Innofactorin tavoitteena on kasvaa kannattavasti
O Saavuttaa vuosien 2011-2015 valilla keskimaarin 30 %—40 %:n vuosikasvu,
johon pyritaan seka orgaanisen kasvun etta yritysostojen avulla
0 2011: kasvu 74,5 %
O Saavuttaa vuosien 2011-2015 valilla keskimaarin 10—-15 %:n vuosittainen

liiketulos ennen poistoja ja mahdollisia arvonalentumisia (EBITDA)
suhteessa liikevaihtoon

O 2011: EBITDA 8,4 %

O Pitaa kassavirta positiivisena ja turvata kaikissa tilanteissa rahoituksellinen
vakavaraisuus

© Innofactor Plc 2000-2012 18



INNOFACTOR’
Vuoden 2012 nakymat ja osingonjako

Ohjeistus vuodelle 2012

O Vuoden 2012 nakymiin liittyy huomattavaa epavarmuutta johtuen
maailmantaloudellisen tilanteen epavarmuudesta, eika tarkkaa arviota
nakymista voida tasta syysta antaa. Vuonna 2012 Innofactorin orgaanisen
kasvun oletetaan edelleen jatkuvan. Liiketoiminnan kannattavuuden
oletetaan edelleen sailyvan positiivisena.

Osingonjako

O Innofactor on kasvuyhtio, jonka tavoitteena on kayttaa liikevoittoa kasvua
edistaviin toimenpiteisiin, esimerkiksi yritysjarjestelyjen toteuttamiseen

O Innofactorin tavoitteena on mahdollistaa osakkeenomistajien jakaa 10 %

ylittavasta liiketuloksesta ennen poistoja ja mahdollisia arvonalentumisia
(EBITDA) kulloisenkin liiketoimintatilanteen sallima maksimiosinko

O Hallitus esittaa, etta Innofactor Oyj ei jaa osinkoa tilikaudelta 2011

© Innofactor Oyj 2000-2011 19



INNOFACTOR

Liitteet

ur Partner. Your Solution. © Innofactor Oyj 2000-2011



INNOFACTOR"
Innofactorin missiona on

O Auttaa asiakkaitamme tarjoamaan omille

asiakkailleen yha parempia palveluja ja
tehostamaan omaa toimintaansa

O Tarjoamalla kansainvalisesti merkittavia
lisaarvopalveluja Microsoftin pilvi- ja
mobiiliymparistoon

O Paketoimalla asiakkaidemme tarpeisiin
ratkaisuja Suomessa ja sen lahialueilla

O Tarjota tyontekijoillemme ja
kumppaneillemme innovatiivinen ja

kannustava ymparisto, jossa he voivat
Sami Ensio, edelleen kehittaa itseaan

vhtion perustaja,
toimitusjohtaja

© Innofactor Oyj 2000-2011 21



Asiakas: Valtiokonttori —

O “Kansalaisen palvelut
vhdesta osoitteesta”

O Asiointitili on
vhteiskunnallisesti
merkittava, perinteisen
postin korvaava
asiakirjojen
tiedoksiantokanava seka
kansalaisen ja
viranomaisen valilla
tapahtuvan viestinnan
tietoturvallinen valine

O Keskeisimpana
tavoitteena on
nopeuttaa ja tehostaa
valtionhallinnon ja
asiakkaan valista
vuorovaikutusta

O Viranomaispaatokset
voidaan toimittaa
kansalaisille helposti
nettisivujen kautta,
sahkopostilla tai SMS:11a

O 24/7 palvelu

INNOFACTOR"
Kansalaisen asiointitili

o lie =]
{n v 28

¥ oo =
g‘\;//" @ https://asiointitili.suomifi/

P-aBdx || (& Suomifi - Asiointitili X | |

File Edit View Favorites Tools Help x ’5 ~ (9 This site is: SAFE ~ ;2 Motify us

fii ~ B ~ ) @ - Page~ Safety~ Toos~ @~ N (1 N B

F Pa svenska A - O hakemisto Tekstin koko B
8 su 0 m i.fi nng

pl I(
yhdl

m Palvelut aiheittain Palvelukartta Valtio ja kunnat Ajankohtaista Asiointitili -

Etusivu [ Asiointitili

Tutustu asiointitiliin

» Katso asiointitilin esittely
> Asiointitilille litetyt palvelut
> Usein kysyttyja kysymyksia

» Kayttoehdot ja
rekisteriseloste

> Palaute
Asiointitilin kayttajatuki
Puh. 050 570 1389

Tuki palvelee arkisin kello
9.00-16.00

28.01.2011
Asiointitil avattu kansalaisille

28.01.2011
Asiontitilille litetyt palvelut

Lisaé uulisia uutisarkistosta
==

In English

Asiointitili

Kun otat kayttoéon asiaintitilin, saat
itseasi koskevat
viranomaispaatokset sahkaisesti
paperipostin sijaan. Asiointitililla voit
seurata asicidesi kasittelyn tilaa,
toimittaa lisétietoja ja taydennyksia

Sivukartta

Asiointitilille
tunnistaudutaan
omilla
pankkitunnuksilla
tai sahkdisella
henkilgkortilla.

hakemuksiisi seka siirtya

viranomaisten palveluihin ilman, etta

sinun tarvitsee tunnistautua uudestaan. Voit halutessasi lopettaa asiointitilin
kaytdn milloin tahansa. Sen jalkeen saat kaikki itseasi koskevat
viranomaispaatokset jalleen paperipostina.

Asiointitilin kaytto on turvallista. Kaikki itseasi koskevat tiedot ja asiakirjat ovat
vain sinun itsesi nahtavissa. Asiointitililla clevia tietoja ei luovuteta steenpain
Asiointitilipalvelusta ja kaytiajatuesta vastaa Valtiokonttori.

Kirjaudu asiointitilille

Ota asiointitili kdyttoosil

Asiointitilille liitettyja

palveluja

Asiointitilille saat jo
seuraavat palvelut:

Tyd- ja elinkeinotoimisto
Tybvoimapoliittinen
lausunto

Maistraatit
Sukunimenmuutospaétoksen
fiedoksianto

Vantaan kaupunki
Paivahoitopaatos

Lis&a palveluja ==

H100% v

© Innofactor Oyj 2000-2011
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Asiakas: Metso

O Sahkoinen palvelu
yrityskuvan
kokonaisvaltaiseen
hallintaan

O Mahdollistaa kaiken
brandiin liittyvan
materiaalin, tiedon ja
viestinnan hallinnan

O Sisaltaa lukuisia
dynaamisia templateja
monipuoliseen
materiaalin-tuotantoon

[Fransbask seareh

Dmetso ..

O [fetranet szarch

INNOFACTOR

Home My settings My profile Admin controls Statistics

Interaction

8 Moik i # Most active blogs

#4 Discussion Auther Letest posting
) Wikis

W Groups

2 siogs 4

1
2.
3.
4,

T metso

Expect results
Metso Brand Center

, Reception
Lounge

¢ Design studio
News room
Library
Info desk
Admin

Innofactor Admin

About me &nd my work

Areas of professionsl
interest

© Innofactor Oyj 2000-

Add blog posting
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Latest News Expect results in action

Dear colleagues, brochure
guidelines have now been
updated to reflect one Metso.

Brochure guidelines
updated.

Organizational

In addition, we have made ) terminology finetuned.
some small modifications to

the guidelines based on user @ . v
feedback. I All InDesign files in

= one place.

| Talk about email

m signatures. g

7 Get the news

September2008

Expect results reflects what we

Expect results is our promise to Brand presentations
do, says Jorma Eloranta.

our customers and the essence of
our strategy.

e Dynamic template, business

It is the attitude we share
globally. Our business is to
deliver results to our customers,
to help them reach their goals.

New and updated

Our customer promise builds on
three themes: proven results,
leading technology and keeping
promises.
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S a O a rJ O u S I S a Firbrukningsstalle Permanent bostad
Produkter som giller tillsvidare (21.2.2011)
Produktnamn Totalt Medelpris Ursprunget till Produkts Erbjudandets
o cent/kWh leverantérernas el ursprung
Market Energia s
sahkénmyynti  Market Basic 866,88 5,78 ] ] T'”s"'da‘::;‘;adﬁ:
Oy
Vaasan S8hk0  yigisoshks tarious 970,20 6,47 — ikxicarehioait
wvarande
kokkolan Energia  Yleissahks U 994,36 6,63 | Tillsvidare ikraft
wvarande
Kokkolan Energia Ekovleissihka U 1006,98 671 — 1 1 lacatslioait
varande
N N Yleissahkd S
Jyvaskylan ===t Tillsvidare ikraft
Energia Oy toistaiseksi 1010,94 6,74 | varande
voimassa
Kokkolan Energia Tuulivleissshks U 1018,10 6,79 — ¥ ikxicarehioait
wvarande
Korpelan Woima : Tillsvidare ikraft
Kuntayhtyms Yleiskorpela 1027,50 6,85 | varande
VAPO Oy Vapo Kotimainen 1034,40 5,90 _— Tillsvidare ikraft
vksiaika 2 varande
Haminan Energia 103500 6,90 _— . Tillsvidare ikraft =
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